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Wiko breidt steigerwerk uit

—p—

EN STEIGERBOUW

Steigerbouw kan zonder isolatie

Wiko Isolatietechniek en Steigerbouw ligt er puik bij
in het bedrijvenpark Noord-West aan de Rotterdamse
Cairostraat. In het grote magazijn ligt het steigerma-
teriaal niet hoog opgetast, er ligt alleen een basis-
voorraad. Een goed teken, want al het overige mate-
rieel is allemaal in gebruik. Steigerbouw is voor Wiko
naast isolatie een belangrijke pijler in de bedrijfsvoe-
ring geworden.

Ruim veertig jaar is Wiko actief in de isolatiesector.
Tot volle tevredenheid van de directeuren Van
Wingerden, Joop senior en Dennis junior. "Onze
beslissing om isolatie uit te breiden met steigerbouw
is door de marktaanvraag ingegeven, en door onze
visie op de toekomst", vertelt Joop van Wingerden.
Wiko begon vijf jaar geleden met het aanbieden van
steigers bij de isolatieprojecten. "Dat vond men een
pluspunt: een isoleerder die zelf z'n steigers mee-
brengt"”, vertelt Dennis van Wingerden. "Voor de
opdrachtgever een zorg minder." Inmiddels is de divi-
sie steigerbouw zodanig ontwikkeld dat het zwaarte-
punt gelijkelijk verdeeld is: vijftig procent van de
werkzaamheden bestaat uit isolatie en vijftig procent
uit steigerbouw. Dennis: "De combinatie steigerbouw
met isolatie hebben we losgelaten omdat we ook veel
aanvragen kregen voor alleen steigerwerk. Wij mon-
teren nu veel steigerwerk waar geen isolatie aan te
pas komt of door een collega-isoleerder wordt uitge-
voerd.”

In het grote magazijn van de 5000m2 metende locatie
van Wiko Isolatie en Steigerbouw in Rotterdam ligt
alleen een basisvoorraad steigermateriaal, het overige
materieel is in gebruik.
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Dat steigerbouw een totaal andere discipline is, daar-
over hebben de beide Van Wingerden zich nog wel
het hoofd over gebroken. Joop: "Veiligheid, kwaliteit
en service zijn zéér belangrijke items in ons bedrijf.
Alle onze materialen zijn gecertificeerd. Dat betekent
enorme investeringen.” Op dit moment heeft Wiko
een mooie steigeropdracht in de Europoort
Rotterdam, waar het Spaanse bedrijf Abener de
grootste bio-ethanolfabriek ter wereld bouwt met
een capaciteit van 480.000 ton. Dennis: “Hier zijn 72
steigerbouwers van ons aan het werk. Ook hebben we
net een grote stop op de Maasvlakte afgerond waar-
bij 63.600 m3 steigerwerk is gemonteerd en circa
25.000 m2 krimpfolie is aangebracht."

Wiko beschikt over een grote hoeveelheid nieuw stei-
germateriaal, zowel het Ringscaff modulair steiger-
systeem van Scafom als het traditionele. Het aanschaf-
fen van nieuw steigermateriaal is een lopend proces,
nee verkopen is er bij Wiko niet bij. "De steigers wor-
den gemonteerd in de industrie, offshore en scheeps-
bouw voor het uitvoeren van nieuwbouw-, renovatie-
en/of onderhoudswerkzaamheden. Ook in de utili-
teitsbouw worden onze steigers ingezet. Zo heeft bij-
voorbeeld het Airborne Museum in Oosterbeek in de
Wiko-steigers gestaan."

Investering in middelen is één, in mensen is een ander
belangrijk onderwerp. Dennis: " Als je in een nieuwe
discipline stapt, moet je goede mensen aantrekken.
De inzet van gediplomeerd personeel is belangrijk,
veiligheid staat boven alles. Dat betekent meerdere
veiligheidsdeskundigen, gecertificeerde steigerinspec-
teurs en goed opgeleide medewerkers. Ook het
maken van berekeningen en tekeningen behoort tot
ons dienstenpakket, uiterst verantwoordelijk werk."

Aanvankelijk was Wiko Steigerbouw een vreemde
eend in de bijt en werd ook dienovereenkomstig beje-
gend. Maar Joop en Dennis lachen erom. "Als middel-
groot bedrijf kunnen wij een andere koers varen. Wij
kunnen snel schakelen. Als een klant de volgende dag
een steiger nodig heeft, regelen wij dat. De platte
organisatie bij Wiko heeft voor onze opdrachtgevers
het voordeel dat wij snel kunnen inspelen op de
vraag. Hij of zij heeft te maken heeft met een no-non-
sensebedrijf met als stelregel: doe maar gewoon dan
doe je gek genoeg. Onze klant heeft altijd hetzelfde
aanspreekpunt, van offerte tot de factuur. Dat werkt
in ons voordeel, ook zonder isolatie."
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